ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ РЕЗЮМЕ

1. Ф.И.О. : Арутюнов Карен Эдуардович.
2. Дата и место рождения : 1963г., Украина, г.Запорожье.
3. Гражданство: Украина.
4. Семейное положение: холост.
5. Образование: 

1) инженер электронной техники ( 1991г., МИСиС, спец. «Технология производства специальных материалов электронной техники»);
2) экономист ( 1995г., ЗГИА, спец. экономика предприятия, менеджмент, маркетинг);

3) теор.-практический курс менеджмента и маркетинга по программе фонда К.Дуйсберга «CDG» (преподаватель проф. Р.Нитхаммер - 1995г.).

4) Бизнес-тренинг «Инструменты эффективности продаж» (Корпорация "Бизнес-Мастер", г.Киев, 2008г).
6. Трудовая деятельность (в обратном хронологическом порядке) :

· Зевс, ООО (Запорожье, www.zeus.ua) (B2B, грузоподъемная складская техника и оборудование.)
Октябрь 2011 — февраль 2014
Занимаемая должность: маркетолог

Выполняемые обязанности:
Все виды рекламы и продвижения предприятия и брендов на рынках Украины и др. стран. В том числе, интернет-маркетинг (все направления, кроме спама). Брендирование автотранспорта компании, разработка макетов, взаимодействие с рекламными компаниями, сувенирка и др.

· ЗЗВО, ООО Март 2011 — октябрь 2011 (8 месяцев)
Производственное предприятие (В2В) (Запорожье) — Промышленное оборудование, станки и комплектующие

Занимаемаемая должность: начальник отдела маркетинга и сбыта

Выполняемые обязанности: создание и организация работы отдела. Продвижение предприятия на рынок. Обеспечение плана продаж. Брендинг.

· ОАО «ЗЗМК» (31.03.2000 – 09.04.2010)

         Занимаемые должности:

- начальник бюро маркетинга отдела маркетинга

- начальник бюро размещения заказов и договорной работы

- заместитель начальника коммерческого отдела

- заместитель начальника отдела маркетинга

- ведущий инженер отдела маркетинга

- ведущий инженер бюро размещения заказов и внешней кооперации

         Выполняемые обязанности:
    Маркетинг и сбыт.

Анализ и мониторинг внешней и внутренней среды предприятия по всем параметрам, влияющим на имидж и коммерческую эффективность предприятия. 

Разработка стратегии и вытекающего из нее комплекса мероприятий по устранению «узких мест» и приобретению новых преимуществ. Реализация, участие в реализации, мониторинг реализации утвержденных мероприятий.

      В том числе.  Разработка и согласование с руководством имиджа предприятия. Продвижение имиджевых и технических материалов в информационной среде (разработка, создание и ведение сайта предприятия, разработка и издание полиграфических материалов, обеспечение полноценного присутствия на общих и тематических ресурсах в интернете и справочно-информационных электронных и полиграфических базах. Прямой поиск и привлечение потенциальных заказчиков. Разработка, обоснование и подготовка для утверждения бюджета маркетинга. Мониторинг современных технологий производства продукции, нового оборудования. Прогноз востребованности рынком традиционных и новых видов продукции. Мониторинг реакции потребителей на условия сотрудничества, продукцию и, в случае необходимости, осуществление корректирующие действий.

    Преддоговорная и договорная работа (от первого контакта до подписания договора). Составление ответственных договоров и контрактов с иностранными партнерами (в т.ч. двуязычных), переписка и переговоры с гос. учреждениями, иностранными правительственными и деловыми кругами, подготовка тендерной документации.

    Неспецифическая деятельность. Перевод технической и коммерческой документации, поиск технической информации, оборудования для производства, технологических мощностей, дополняющих технологию предприятия для изготовления конечной продукции.

· ОАО Укрграфит (04.05.1998 – 25.01.1999)
Занимаемая должность: ведущий инженер по маркетингу отдела внешних поставок и маркетинга.

Выполняемые обязанности: Полный комплекс маркетинговых и преддоговорных мероприятий, подготовка и согласование проектов договоров и контрактов, мониторинг поставок продукции, сертификация продукции в ТПП.

· ОАО Корпорация «Рассвет» (09.04.1997 – 31.03.1998)
Занимаемые должности:
- специалист отдела маркетинговой информации

- ведущий специалист отдела маркетинга и сбыта

Выполняемые обязанности:
  Проведение маркетинговых исследований, разработка и осуществление маркетинговых мероприятий, маркетинговое и менеджерское сопровождение предприятий холдинга, техническая и экономическая экспертиза проектов. Куратор предприятий машиностроительного холдинга корпорации

7.Дополнительная информация.
7.1. Навыки (в дополнение к обусловленным полученными специальностями).

7.1.1. Владение языками:

русский - в совершенстве;

украинский - чтение, перевод, документооборот, общение по бытовым, коммерческим, юридическим и научно-техническим вопросам;

английский - чтение и перевод со словарем. Общение на примитивном уровне. Возможно непродолжительное восстановление навыков для общения на бытовые и профессиональные темы.

7.1.2. Технические навыки:

- компьютер - квалифицированный пользователь (Windows 98, 2000, XP; MS Office; графика: (Adobe PhotoShop, CorelDRAW, Acrobat), видеоредакторы: (Adobe Premiere и др.), интернет-технологии, 1С и т.п.;

- автомобиль - вод. удостоверение кат. “В” и “С”, имею личный легковой автомобиль;

- радиоэлектроника - радиолюбитель со стажем;

- фотография - полупрофессиональный уровень (реклама, репортаж, художественная фотография);

- психология.

7.2.0. Личностные характеристики:


темперамент - преобл. сангвиник;


характер - уравновешенный, энергичный, целеустремленный, коммуникабельный;


деловые качества - порядочность, обязательность, настойчивость, способность быстро принимать ответственные решения, руководить подчиненными, вести интенсивную деятельность, принципиальность, способность идти на обоснованные компромиссы, высокая обучаемость и др.

8. Требования к работе:

1)  баланс между правами, ресурсами и обязанностями; 

2)  творческий характер;

3)  возможность реализации способностей, профессионального роста;

4)  должность, связанная с менеджментом, маркетингом, экономическим анализом и планированием и др. (кроме бухгалтера);

5)  соответствующее выполняемой работе и своевременно выплачиваемое материальное вознаграждение.

9. Контакты: 

моб.: 066-379-14-72

e-mail:  trudz@ukr.net
Skype: konsta7531.
Убедительная просьба: сетевой маркетинг, в любой форме, НЕ ПРЕДЛАГАТЬ!

